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pddkirjoitus

uomalainen viljelija ja koko
Selintarvikeketju ovat selviyty-
jid sanan tdydessd merkityk-
sessd. Muutamina esimerkkeiné vii-
me aikojen muutokset sekd kotimaan
ettd maarajojen ulkopuolisilla mark-
kinoilla ja kahden kuluneen kesédn
sddt, haastavat meitd suomalaisen
ruuan tuottajia ja tekij6itd jatkuvasti.
Maatilojen suosituin selviytymis-
keino on ollut ja on tuotannon te-
hostaminen ja laajentaminen.

tetaan koneurakointia, on maaseu-
tumatkailua tai vaikka mitd muu-
ta yritystoimintaa maatilan ohessa.
Suomalainen talonpoika on kekse-
lids yrittaja.

My®és elintarviketeollisuudelta
vaaditaan nykydan ketteryyttd ja
valmiuksia muutoksiin ja uudenlai-
seen toimintaan. Mutta vaaditaan
myds pitkdjanteisyyttd ja sitkeytta.
Tastd hyvana esimerkkind on Atri-

an sianlihan vientilupa

Eteld-Pohjanmaa on vuodes- JOKAINEN TILA Kiinaan. Luvan saan-
ta toiseen maatalouden in- TEKEE OMAT ti ei ollut mikdan help-
vestointitukilistojen kérkipai- RATKAISUNSA po eikd nopea prosessi.
koilla, maausko ja usko omaan s".m MITEN Siihen vaadittiin pitka-
yritystoimintaan on edelleen ! janteistd monen tekijan
maakunnassa vahvaa. Inves- OMAA TQ_'!\_’"NTAA yhteisty6td ja paneutu-
toinneilla haetaan parempaa KEHITETAAN. mista asiaan.

kannattavuutta mm. laajenta-
malla tuotantoa, panostamalla
uuteen teknologiaan ja etsimalla uu-
sia yritysmuotoja. Useamman tilan
muodostamat yhtymat ja yhtioitetyt
maatilat ovatjo tatd pdivad ja varsin-
kin tulevaisuutta.

Kaikille tiloille ei laajentamien ole
paras, eikd aina mahdollinenkaan
vaihtoehto, vaan parempaa taloudel-
lista tulosta haetaan erikoistumalla
omaan tuotantosuuntaan ja jalosta-
malla siitd valmiita tuotteita kulut-
tajille. Uusia erikoiskasveja viljel-
laan myos vuosi vuodelta enemmaén
ja useammilla tiloilla.

Useat tilat rakentavat toimeentu-
loaan useamman tukijalan varaan.
Tilalta kdydaan palkkattissd, harjoi-

Muuttuvat maatalous
ja maaseutuelinkeinot
haastavat my®6s viranomaisia, koska
heiltid odotetaan hetkessi elavid neu-
voja ja nopeita pdatoksia. Toivotta-
vasti ensi vuoden alussa toimintansa
aloittava Ruokavirasto vastaa tdhan
haasteeseen ja mahdollistaa omalta
osaltaan kaikkien maaseutuelinkei-
nojen menestymistd ja kehittdmista.
Jokainen tila tekee omat ratkai-
sunsa siitd, miten omaa toimintaa
kehitetddn. Toiselle laajentaminen
on keino menné eteenpéin, jollekin
toiselle se on luopua tuotannosta ja
alkaa myydéa urakointipalveluja toi-
sille tiloille tai ldhted aivan uusiin
erilaisiin toihin. Meistd on moneksi,
se on maaseudun rikkaus.
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Liiton johtokunta 2018

Johanna Kankaanpaa
puheenjohtaja

040 720 4322
johanna.kankaanpaa@mtk.fi

Timo Kankaanpaa
varapuheenjohtaja

050 560 4258
timokankaanpaa8@gmail.com

Kai Kytola
040 080 9874
kai.kytola@gmail.com

Sami Eerola
050 040 3407
eerola.sami@gmail.com

Marja-Leena Laakso
040 704 3866
marja-leena.laakso@vimpeli.fi

Jyrki Malm
040 073 0712
jyrki.malm@gmail.com

Harri Takala
040 585 3886
harritakala@gmail.com

Sami Yli-Rahnasto
040 088 5023
samiylirahnasto@gmail.com

Anni Yli-Hynnila
045 348 8360
anniylihynnila@outlook.com

Mauno Ylinen

MTK:n Il puheenjohtaja
040 5212642
mauno.ylinen@mtk.fi

Jenna Rantanen

MTK:n johtokunnan jasen
044 553 3915
jenna.rantanen@mtk.fi

Maatalousyrittaja elaa nykypaivana monenlaisten paineiden alla. Tilan asiat voi-
vatkin vaikeutua useista eri syista, kuten talouden epatasapainon, ihmissuhde-
ongelmien, liiallisen tydomaaran ja siita johtuvan uupumisen tai akillisen, ennalta
arvaamattoman kriisin seurauksena.

Hanke tarjoaa huhtikuulle 2019 saakka ensiapua yrittajien jaksamiseen, hyvin-
vointiin, talouteen yms. liittyvissa vaikeuksissa. Keskustellaan ja pohditaan mita
voidaan tehda.

Kaytettavissa on Melan 500 € ostopalvelusitoumus. Sita voi hakea:

- Talousneuvonta: on velkaa ja laskuja rastissa,

maksuhairiomerkintaa ei tarvitse viela olla
« Juridinen neuvonta: avioeron tullessa ositukseen,
velkajarjestelyn selvitykseen
- Henkinen apu: tuntee olevansa vasynyt ja uupunut, oma tuntemus riittaa

Lisdtietoja: Marja Lamminen, 040 195 1174, marja.lamminen@mtk.fi
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Yrjo Ojaniemi Ari Perald Seija Vierula Marja Lamminen

toiminnanjohtaja  kenttapaallikko  Toimistosihteeri ~ Varavoimaa

040 520 0258 040 176 6680 0400 244 252 Farmarille Etela-
Pohjanmaalla
-hankepaallikko
040 195 174

Katariina Sironen Hanna Helander  Katariina Latva

jarjestoagrologi  jarjestoagrologi  Maaseutu Tutuksi

040 352 5115 040 568 8642 -hankepaallikko
040 195 1210

Yha harvemmalla maakuntamme asukkaalla, etenkaan lapsella, on enaa suoraa
kontaktipintaa maatalouteen ja maaseutuelinkeinoihin. Maaseutu Tutuksi -hank-
keen tarkoituksena on tarjota jokaiselle maakunnan asukkaalle, erityisesti lapsil-
le ja nuorille, mahdollisuus paasta tutustumaan kotimaiseen ruoantuotantoon.

Hanke tarjoaa jarjestelyapua, materiaalia ja yhdessa ideointia kuluttajatyon
tekemiseen. Esimerkiksi kouluvierailujen tueksi on tarjolla puolivalmista oppi-
materiaalia ja maatilavierailuille suojavarusteita. Hankkeen kautta mahdollisuus
apukasiin on tarjolla vuoden loppuun saakka.

Lisdtietoja: Katariina Latva, 040 195 1210, katariina.latva@mtk.fi
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Reiluutta ruokaketjuun

Ruokamarkkinoilla vallitsee talla hetkella epaterve tilanne. Viljelijoiden osuus ruokamarkkinoiden
rahavirrasta on supistunut viime vuosina. Samaan aikaan maatilojen kustannukset ovat nousseet
voimakkaasti. Markkinoiden ongelmiin haetaan nyt muutoksia lainsaadannon kautta.

Vain murusia ketjun alkupaahan

Suomalaiset kuluttajat kdyttdvat ruokaan ja juomaan vuosittain yhteensa noin
23 miljardia euroa. Téstd summasta runsaat puolet kdytetdan koteihin ostetta-
viin elintarvikkeisiin ja loput kuluvat kodin ulkopuolella tapahtuvaan syomi-
seen ja juomiseen. Erityisesti tyopaikka- ja lounasruokalat ovat tyossdkdyvien
kuluttajien arkipdivdd. Kodin ulkopuolista ruokakustannusta luonnollisesti
nostavat palveluiden osuus ja kulutetut alkoholijuomat. Kokonaissummaa ar-
vioitaessa tulee my0s muistaa, ettd kuluttaja joutuu loppukéyttdjand maksa-
maan myos ruokaketjuun sisaltyvéan arvonlisaveron ja erilaiset valmisteverot.

Viljelijan osuus ruokaketjun hinnanmuodostuksessa on supistunut voimak-
kaasti viime vuosina. Viime vuosien rahavirtatilastojen mukaan maatilojen
lihan, maidon ja kasvituotteiden myynnistd markkinoilta saatu rahavirta on
vuodessa vain noin 2,2 miljardia euroa. Ja vaikka tdhan lisdtddn noin 1,8 mil-
jardin euron tuet, viljelijaperheille jaa yrittdjatuloksi vain noin 0,4 miljardia eu-
roa; eli alle 10.000 euroa vuodessa viljelijaperhetta kohti.

Kuluttajien maksamasta ruokamarkkinoiden kokonaissummasta siis vain
noin kymmenesosa padsee lapi elintarvikeketjusta paatyen markkinahinnak-
si viljelijin tuottamille maataloustuotteille. Ilman tukia timé& osuus ei riittdi-
si kattamaan edes tilalle ostettuja tuotantopanoksia. Vuosikymmenen alussa
yrittdjatulo oli vield 1dhes miljardi euroa. Vaikka maatilojen kannattavuus ei
silloinkaan ollut tavoitellulla tasolla, liikevaihdosta jdi sentddn kokonaistasolla
vield 20-30% yrittdjatuloksi. Nyt yrittdjatulon osuus liikevaihdosta on supis-
tunut noin 10 prosenttiin.

Yksittdisten tuotteiden hinnanmuodostukseen voi tutustua tarkemmin
MTK:n nettisivuilla ja maatalouden tulo- ja kannattavuustilanteesta saa tuo-
reita lukuja mm. Luken Taloustohtori -palvelusta.

Miksi markkinat eivat toimi

Markkinatalousteoriat ldhtevit siité, ettd ter-
ve kilpailu pitdd markkinat toimivina. Kaupan
voimakas ketjuuntuminen ja rakennemuutos
ovat kuitenkin johtaneet siihen, ettd vahittdis-
kauppa on Suomessa poikkeuksellisen keskit-
tynyttd. S- ja K-ryhmén markkinaosuus on yli
80 prosenttia pdivittdistavarakaupasta. Haasta-
jana elintarvikekaupassa on ollut Lidl.
Kaupparyhmittymien vélinen taistelu mark-
kinaosuuksista on johtanut elintarvikesektoril-
la poikkeuksellisen kovaan hinnalla kilpailuun.

Kauppa on kuitenkin pystynyt kdyttamaan yli-
vertaista asemaansa suhteessa elintarviketeol-
lisuuteen ja tavarantoimittajiin. Hinnalla kil-
pailu ja halpuuttaminen ovat johtaneet siihen,
ettd ketjun alkupééssé oleva maatalous on jou-
tunut ahtaalle.

Epareilua, etta laadusta ei makseta

Suomalaisella maataloudella ja elintarvikeja-
lostuksella on korkeat vaatimukset koskien
mm. ymparistdasioita, eldinten hyvinvointia,
jaljitettavyyttd, ruokaturvallisuutta ja laatua.
Kun elintarvikkeet kilpailutetaan vain hinnalla,

vertailuhinnan muodostaa pahimmillaan sel-
lainen (ulkomainen) tuotanto, joka ei taytd suo-
malaisia tuotantotapaa koskevia vaatimuksia.
Erityisesti kaupan omissa merkeissa ratkaiseva
tekija ndyttdd olevan vain hinta.

Reiluihin kauppatapoihin kuuluisivat myé&s
selkedt alkuperdmerkinnit ja oikean tiedon
antaminen kuluttajalle. MTK jérjestona tekee
kuluttajaty6td ja antaa kuluttajille tietoa suo-
malaisesta maataloudesta ja elintarviketuotan-
nosta. Kaupan omat merkit ja halvan hinnan
painottaminen ovat heikentédneet merkittdvés-
ti mahdollisuutta saada kotimaisesta korkeasta
laadusta oikeudenmukainen hinta.

Reiluuttamista lainsaadannolla

MTK on etujérjestond vuosien ajan tehnyt toita
muutosten aikaansaamiseksi elintarvikemark-
kinoiden toimivuuden puolesta. Koska elin-
tarvikeketjun vapaaehtoiset toimet eivit ole
riittdneet, avuksi tarvitaan lainsddtdjaa. Ny-
kyinen hallitus onkin vienyt lainsdddannollisia
toimia merkittdvasti eteenpdin. Yksi tarkeim-
mistd toimista on “reilun kaupan asiamiehen”
tehtdvén ja elintarvikemarkkinoiden erityis-
lainsddddnnon valmistelu. Lakiesitys on télla
hetkelld eduskunnan késittelyssa. Sivulla kuu-
si, tdssd lehdessd, maa- ja metsédtalousministeri
Jari Leppad selvittdad tarkemmin lain etenemistd,
sisdltod ja tavoitteita.

EU:n UTP-direktiivi

Tuottajan aseman parantaminen elintarvi-
keketjussa on edennyt my&s koko EU:n tasolla.
Komissio julkaisi kevaélld esityksen epareiluja
kauppatapoja ehkaisevéksi direktiiviksi (UTP=
Unfair Trading Practices). Direktiivin tarkoi-
tuksena on maéérittdd reilun kaupankdynnin
vahimmadisvaatimuksia, listata kiellettyja epé-
reiluja kauppatapoja ja vahvistaa kauppakay-
tantojen valvontaa. Komission ehdotus rajasi
direktiivin suojan koskemaan vain pienten ja
keskisuurten tavarantoimittajien ja suurten os-
tajien valistd kauppaa.

Lokakuun alussa EU:n parlamentin maata-
lousvaliokunta julkaisi oman kantansa direk-
tiiviesityksestd. Valiokunnan kannanotossa
esitettiin useita uusia asioita kiellettyjen kaup-
patapojen listalle. Maatalousvaliokunta kat-
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KOSKA ELINTARVIKE-
KETJUN VAPAAEHTOISET
TOIMET EIVAT OLE
RITTANEET, AVUKSI
TARVITAAN LAINSAATAJAA.

soi my0s, ettd direktiivin tulee tarjota turvaa kaikenkokoisil-
le, my®s suurille tavarantoimittajille. Valiokunta my®s vaati,
ettd tuotteiden myynti alle tuotantokustannusten pitéisi kiel-
taa direktiivilld. Lakiesityksen késittely jatkuu parlamentissa
ja tavoitteena on saada ratkaisut vield tdimén syksyn kuluessa.

500 miljoonaa euroa

Edelld mainittujen lainsdddéantéhankkeiden lisdksi alkutuo-
tannon tilanteen helpottamiseksi hallitus on jatkanut ns. byro-
kratian purkutalkoita. Tahén liittyen hallitus teetti selvityksen
maatalousvalvontoihin liittyvéan hallinnollisen taakan vahen-
tdmisestd. Selvitys valmistui jo viime vuonna ja toivon mu-
kaan johtaa moniin konkreettisiin toimiin.

Tamén vuoden kesdkuussa hallitus asetti selvitysmiehen
(Reijo Karhinen) hakemaan keinoja ruokamarkkinoiden vai-
keaan tilanteeseen. Tavoitteena on etsid ratkaisuja maatalou-
den kannattavuuden parantamiseen ja 16ytdad 500 miljoonaa
euroa lisdd maatalouden yrittdjatuloon. Vdistamatta selvitys-
tyossd joudutaan ottamaan kantaa kaupan rooliin ja elintarvi-
kemarkkinoiden toimintaan. Selvitystyo jatkuu vuoden lop-
puun.

Reiluutetaan

MTK julkaisi jo noin 5 vuotta sitten viisi teesid reiluuttami-

seen liittyen. MTK:1la oli tuolloin kdynnissd kampanja “Miksi

se joka tekee eniten saa vahiten”. Namd kampanjateesit pa-
tevit edelleenkin:

1. Tuottajat ansaitsevat oikeudenmukaisen korvauksen tyos-
taan. Tuottajaosuutta on korotettava valittomasti.

2. Kaupalla on voimaa ja keinoja turvata kotimainen ruoan-
tuotanto. Kaupan tulee ottaa maatalouden nousevat tuo-
tantokustannukset huomioon.

3. Ruokaketjun hinnanmuodostuksen lapindkyvyyttd on li-
sattava. Kuluttajalla on oikeus tietdd, miten ruoan kulutta-
jahinta muodostuu.

4. Vahittaiskaupan epiterveisiin kauppatapoihin ja maaraa-
van markkina-aseman kayttoon on puututtava lainsaddan-
nolla.

5. Elintarvikkeiden paédraaka-aineen alkuperdmaa on merkit-
tava nykyistd selkedmmin elintarvikepakkauksiin, jotta ku-
luttaja voi varmuudella ddnestdd kukkarollaan kotimaisen
vaihtoehdon puolesta.

Valmakauppa %2,

— MEIJERIMYYMALA MAITOSUOMI

Tule ja tutustu valikoimaan!

Valion tuotteet ja tehtaan erikoiseria
Valion leivonnais-, ruoka-, seka marja-
pakasteet

maidontuotannon

jamaatalouden
tuotteet

kuluttajatuotteita
kilpailukykyiseen
hintaan

Valmakauppa, Seindjoen myymala
palvelee ma-pe klo 10.00-16.30
Osmankatu 2, 60320 Seinajoki, p. 010 3815074
www.maitosuomi.fi

010-yritysnumeron hinnat: Lankapuhelimesta 8,28 snt/puhelu + 7,00 snt/min.,
matkapuhelimesta 8,28 snt/puhelu + 17,00 snt/min

Kukaan'el tayta saappaitﬁ si
Kuten'sina '

HleEnkKeaenmitatafianassa,
paitsisHioINAoSImaatilcan
toIMINtajSEllaiSEnaant

pdattyylVaninsoniSattiessa.

HanilapiolanAlyHEnKE
VaKUUTUSIUTVaalaneISeS|
Ja auttdaSINUaNVoImddn

pare mminssSad3tyokalt]d]
evon, IITKUNNENASTHESSIN

* .
Yrittajahenkivie pitka
‘ VO ¥ ‘Mv Ad

K:n jasenend SadtTis
. ¢
_gmlyys

" Wakuutuspalvelut: puh.106 532

Toimistojen yhteystiedot:
lahitapiola.fi/etela-pohjanmaa

Kindinen Henkivakuutusyhtio, LahiTapiola Keskindinen
ainhoito, LahiTapiolan alueyhtiét ja Firstbeat.
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Uusi viranomainen valvomaan ruokamarkkinoita:

Valtuutettu siistii kauppatapoja

sen elintarvikemarkkinalaiksi. Lailla on

tarkoitus suitsia epaterveitd kaytantsja
ruokaketjussa ja turvata heikoimmassa asemas-
sa olevien toimijoiden, useimmiten tuottajien,
asema. Ketjun toiminnan valvojaksi nimitetadn
elintarvikemarkkinavaltuutettu. Uuden lain on
tarkoitus tulla voimaan ensi vuoden alussa.

Lain perusteella maataloustuotteiden os-
tosopimukset on padsdantoisesti tehtava kir-
jallisesti ja tietyt ehdot sisdltden. Sopimuksen
laatimisesta vastaisi ostaja. Lailla estettdisiin
kohtuuttomien ehtojen ja hyvén liiketavan vas-
taisten tai sopimattomien menettelyjen kaytto
maataloustuotteiden ja elintarvikkeiden kau-
passa. Lailla my&s perustetaan elintarvike-
markkinavaltuutetun virka, joka valvoo lain
noudattamista.

Laissa perustettava valtuutettu voi puuttua
elintarvikeketjun epéreiluihin kauppatapoihin.
Uskon, ettd tdmad siistii pelid ruokaketjussa. On
hienoa, ettd saamme nopealla aikataululla pit-
kdan kaivatun ulkopuolisen viranomaisen ja
hénelle vahvat valtuudet puolustaa heikom-
man asemaa ruokaketjussa. Elintarvikemark-
kinavaltuutetun virka sijoitetaan vuoden 2019
alussa perustettavaan Ruokavirastoon, joka
syntyy yhdistdmallda Maaseutuvirasto Mavi ja
Elintarviketurvallisuusvirasto Evira. Ruokavi-
raston paatoimipaikka on Seindjoki.

H allitus on antanut eduskunnalle esityk-

Valtuutetun on ensisijaisesti pyrittiva saa-
maan elinkeinonharjoittaja neuvottelemalla
luopumaan lainvastaisesta menettelysta. Val-
tuutettu voi itse ratkaista sopimuksen kirjal-
lista muotoa ja vahimmadissisaltod koskevien
vaatimusten noudattamisen ja antaa tarvit-
taessa tdhén liittyvan huomautuksen tai julki-
sen varoituksen. Lisdksi valtuutettu voi hakea
markkinaoikeudelta toisen elinkeinonharjoit-
tajan kannalta sopimatonta menettely& koske-
van kiellon ja tdhén liittyvan uhkasakon aset-
tamista.

Valtuutettu antaa elintarvikeketjun toimin-
taan liittyvid suosituksia, lausuntoja ja ehdo-
tuksia sekd tiedottaa ja neuvoa elintarvikeket-
jun toimijoita hyvistd liiketavoista. Valtuutettu
tekee my0s yhteisty6td jo nykyddn toimivan
itsesddntelyelimen eli Keskuskauppakamarin
kauppatapalautakunnan kanssa. Toivonkin,
ettd uuden lain ja valtuutetun nimittimisen
jdlkeen my0s maataloustuottajat voisivat liit-
tya kauppatapalautakunnan jaseneksi.

Uusi laki ja uusi viranomainen tarvitaan,
koska useissa selvityksissd on todettu kaupan
kdyttdvdan vahvaa asemaansa, niin suhteessa
teollisuuteen kuin tuottajiin epéreilusti ja ky-
seenalaisella tavalla. Aiemmin kilpailulailla on
puututtu kaupan asemaan, mutta ruokaketjun
ongelmia sill ei ole riittdvasti ratkaistu. Kaup-
patapalautakunnalla taas ei ole riittavid val-

tuuksia puuttua ongelmiin vaan se voi antaa
vain suosituksia. My0s eduskunta on edellyt-
tanyt toimia tilanteen parantamiseksi.

Euroopan Unionissa on herédtty samanlaisiin
ongelmiin ja valmistelussa on direktiivi, joka
on hyvin samansuuntainen kuin nyt esitta-
mamme laki. Se myds parantaa mahdollisuut-
ta puuttua ongelmiin sisimarkkinakaupassa.

Valvonnan tarkein tehtdavé on ehkdistd lain-
vastaisuudet ennalta, mutta valtuutetulla on
my®0s riittavat keinot puuttua ongelmiin, kun
niitd ilmenee. Uskon lain parantavan sopimus-
kaytant6jd, vahentdvan hyvien liiketapojen
vastaista toimintaa ja parantavan elintarvike-
markkinoiden toimivuutta. Ndin luottamusta
luodaan koko elintarvikeketjuun. Vahvistuva
luottamus mahdollistaa elintarvikealan kasvun
ja sen, ettd kasvu jakaantuu nykyistd tasaisem-
min kaikille ketjun toimijoille. M

Jari Leppa
Maa- ja metsa-
talousministeri
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- niilla tehdaan

lenpito. Néistd syntyy maailman puhtain, suomalainen, turvallinen
ruoka.

Atria Perhetiloilla kasvavat siat ja broilerit eivét tarvitse antibiootteja.
Se mainitaan jopa kaupan hyllyilld olevissa pakkauksissa. Pakkaus ker-
too my0s, miltd tilalta liha on perdisin. Atria Perhetilan -merkki takaa
poikkeuksetta, ettd tilallinen vastaa lihan ensiluokkaisesta laadusta ja
puhtaudesta omalla nimelldan.

E lainten sddnnollinen ruokinta, hyvét olosuhteet ja erinomainen huo-

Vielakin parempaa

Taysin antibioottivapaiden possujen kasvattaminen vaatii lisaty6td, mut-
ta eldinten terveydestd ja hyvinvoinnista huolehtiminen on juuri sité,
mitd Atria Perhetiloilla osataan ja halutaan tehdd. Nurmossa sijaitsee
yksi Atrian Perhetiloista, joka on mukana antibioottivapaan sianlihan
tuotannossa. Honkalan tilalle rakennettiin alkuvuodesta showroom, josta
avautuu ikkunat 11 karsinaan. Sikojen eldmé on avattu ndin halukkaille.
Esitettiinpa tilalta live-ldhetystd verkkoon maaliskuun lopussa.

—Kuluttajat arvostavat puhdasta ruokaa. On tdrkedd, ettd voimme ny-
kyisin ndyttdd, mitd me tdalla teemme. Teemme sellaista, mihin muut ei-
vit pysty. Siitd olen ylped, tuottaja Pentti Honkala miettii.

Suomalainen kotieldintuotanto on jo itsessddn maailman puhtainta ja
turvallisinta, mutta antibioottivapaassa sianlihantuotannossa kaikki teh-
déén vield nykyistakin paremmin.

— Haluamme tarjota kuluttajalle mahdollisuuden valita vieldkin pa-
rempaa, vieldkin lapindkyvammin ja vieldkin vastuullisemmin tuotettua
possunlihaa, Atrian eldinlddkéri Taneli Tirkkonen kertoo.

— Atrian Perhetiloilla possuilla on juokseva numerointi. Tieddmme,
mitd eldimet syovat ja miten niitd 14dkitdan, jos siihen tulee tarve, Tirk-
konen avaa.

Vihredt korvamerkit ovat pieni osa Atrian toimintatapaa, jolla yhtic

rd

A\US JA ALKUPERA

Jos sika ei ole koko elinaikanaan saa-
nut antibiootteja, korvaa koristaa
vihred korvamerkki, jossa on yksilolli-
nen numerosarja. Jos eldin on jostain
syystd sairastanut ja se on hoidet-

tu antibioottikuurilla, merkataan se
omalla korvamerrilld - jossa siindkin
on oma yksiléllinen numeronsa.

eroad

todentaa antibioottivapauden aina pakkaukseen asti. Se vaatii paljon
muutakin.

— Eldinten kasvattaminen tdysin ilman antibiootteja ja tdmén toimin-
tatavan aukoton dokumentointi on yllattivan monimutkainen prosessi,
Tirkkonen myontaa.

- Yhteisty0ssd tuottajien kanssa olemme onnistuneet kehittiméaéan to-
distetusti antibioottivapaan tuotantokonseptin. Tata ei tehty yhdessd yos-
sd, vaan toitd on puurrettu yhdessa jo kauan, Tirkkonen lisda.

Antibioottivapaa sianliha on monen eri tekijan summa: vaaditaan joi-
tain kokonaan uusia toimintatapoja, kovaa tyo6td ja ennen kaikkea tuot-
tajien tahtoa tehdd maailman puhtainta ruokaa.

Maatalousyrittdja Pentti Honkalan sikalan toimintaan pddsee tutustumaan sika-
showroomin tiloista.
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Hyyﬁt tuotantotavat osa
Laineen maitotilan arkea

mi Laine yllittavit vastauksellaan kysymyk-

seen, miten viime vuoden alusta voimaan
tullut Hyvén valiolaisen maidontuotannon
ohjeistus nakyy heidén tilallaan.

-Kaytannossa ei juuri mitenkaan, koska ta-
mén ohjeistuksen mukainen toiminta on jo ol-
lut osa normaalia péivittdistd arkeamme. Tark-
kana pitda tietenkin olla, mutta ei meidan ole
tarvinnut timén vuoksi stressata tai muuttaa
mitddn, Leena tiivistaa.

Ohjeistus on osa Valion laatuketjua ja se si-
séltad lakisddteisten ja valiolaisten vaatimus-
ten lisdksi my0s edellytykset vastuullisuusli-
sén saamiseksi sekd vapaaehtoiset suositukset.
Sentin vastuullisuuslisdd on maksettu vuoden
alusta ldhtien.

Noin 92 prosenttia Valion vastaanottamasta
maidosta on jo vastuullisuuslisan piirissd, mika
tarkoittaa noin 82 prosenttia tiloista. Tayteen
kattavuuteen pyritddn vuoteen 2020 mennessa.

I sokyroldiset maitotilayrittéjit Leena ja Tom-

Tila ja kuluttajat hyotyvat
Tommin mielestd useimmat vastuullisuuslisan
edellyttamat toimenpiteet ovat sellaisia, joissa
hyéty tulee eldinten hyvinvoinnin ja lisddnty-
van tuotannon kautta takaisin moninkertaisena
varsinaiseen lisddn verrattuna.

-Koen, ettd vastuullisuuslisd onkin enemman
kannustin ja sen edellytykset minimivaatimuk-
sia. Tuotannon kehittdmiseksi vaatimukset pi-
tad ylittdd, han sanoo.

Laineet kokevat, ettd laatuketjulla on huo-
mattava merkitys my6s koko elintarvikeket-
julle. Kun eldinten hoito ja koko tuotantoket-
ju tayttavat laatukriteerit, se luo kuluttajalle
varmuuden, ettd ruoka on tuotettu eettisesti ja
kestavasti.

Maidontuotantoon paasee tutustuman tilal-

neelle valiolaiseen laatuketjuun sisdltyvdt toimenpiteet
ja ohjeet ovat olleet osa normaalia arkea. He esittelevdt
ylpednd tdksi kesdksi valmistunutta erillistd hiehokas-
vattamoa, jossa on tdlld hetkelld noin 75 eldintd. Talous-
keskuksessa olevassa lypsyasemallisessa pihatossa on
saman verran lypsylehmid.

la myds kdytdnnossd, silld navetan ovet ovat
auki vierailijoille.

Rehun laatua voisi korostaa

Vastuullisuuslisidn edellyttdmistd toimenpiteis-
td terveydenhuoltosuunnitelma on tehty tilalla
jo vuodesta 1997 lahtien. Eldinlaakériltd saa-
dun raportin jalkeen pohditaan, mitd voidaan
vield parantaa.

-Kokemus on osoittanut, etté terveydenhuol-
tokdynti tuo nopeasti euroja takaisin, Tommi
korostaa.

Nupoutus nukutuksella ja kivunlievityksella
on tilalla vakio, koska ndin eldimet eivit Lee-
nan mukaan ala peldtd hoitajaansa toimenpi-
teen jdlkeen. Sorkkienhoitaja kdy vahintdan
neljésti vuodessa.

Maidon laatua seurataan tarkasti. Se onkin
pysynyt koko ajan E-luokassa, mutta siind oli
Tommin mukaan viime kesdnd oma tyonsa,
ettd tuotanto kesti helteet tilan jo vanhemmas-
sa pihatossa.

-Suositelluista toimenpiteistd panostamme
hyvélaatuiseen rehuun, ja sen osuutta voitai-
siin korostaa ohjeistuksessa vield enemmaén.

Rehu on kuitenkin kaiken pohja, Laineet pe-
rustelevat.

Tilalla rehusta otetaan nédytteet sddannollisesti,
tarpeen mukaan my®s erén tai lohkon vaihtu-
essa, ja muutokset otetaan heti huomioon ruo-
kinnan suunnittelussa. Samoin ternimaidon
juottaminen vastasyntyneelle vasikalle on osa
normaalia toimintaa.

Suosituksista ainoastaan yli puolivuotiaiden
nautojen ympérivuotinen jaloitteleminen ei on-
nistu, koska laiduntaminen on tilakeskuksen
yhteydessda mahdotonta. Laidunta on vain 70
aaria tien ja joen vélissa.

-Jatkossa tilanne on toinen, kun nuorta kar-
jaa varten valmistui taksi keséksi erillinen kas-
vattamo ison peltolohkon viereen, Tommi sa-
noo. ®

VASTUULLISUUS VALIOLLA
- Terveytta ja hyvinvointia edistavat tuotteet
+ Osuustoiminnallinen perusta
Eldinten hyvinvointi
- Kestdva maidontuotanto ja kiertotalous
- Lapinakyva hankinta

el
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aatilayrittdjan liilketoimintavalmennus,
M maatilan johtamisvalmennus, maatilan

syventdva johtamisvalmennus. Siinad
muutamia koulutuksia, joiden kautta maati-
layrittdja Minna Hakola on jo kehittinyt maa-
tilaansa ja itsedan.

Kaikki alkoi marraskuussa 2010. Tuolloin
maatilayrittdja Minna astui ensimmadisen ker-
ran Suomen Yrittdjdopiston jarjestimdan maa-
tilayrittajille raataloityyn liiketoimintaval-
mennukseen ja tilan kehittdmisen polku alkoi
hahmottua, askel kerrallaan. Hin on saanut
valmennusten kautta toteutettua konkreettisia
kehittdmistoimenpiteita tilalle.

”Valmennusten kehittdmistdiden kautta
meilld on suoritettu erilaisia laajennustoimia”,
kertoo Minna yrityksen saamista hyddyista.

Hén huomasi, ettd yrittdjan ammattitutkin-
nossa perusteellisesti tehdyn liiketoiminta-
suunnitelman avulla on ollut helppo suunni-
tella tulevia investointeja. Kun peruslaskelmat
ovat valmiina, niitd pdivittamalla padsee pit-
kélle suunnitelmien teossa. Tamén jalkeen on
helpompi perustella itselleen ja rahoittajille,
miksi juuri tdma investointi kannattaa suorit-
taa.

Valmennuksista Hakolat ovat saaneet hyoty-
ja monella tasolla. Tilan johtaminen ja tyon tu-
loksellisuus on parantunut. Hy6dyt ovat konk-
reettisia niin opiskelijalle, hdnen yritykselleen
kuin myos yrityksen tyontekijoille. Valmen-
nuksissa olennaiset asiat on poimittu valmiik-
si kulloiseenkin aihepiiriin. Osaamistaan voi
jokainen taydentdd itse oman mielenkiinnon
mukaan muista ldhteista.

”Valmennuksissa saan ajankohtaista tietoa
suoraan asiantuntevilta kouluttajilta. Kun mu-
kana on tutkinnon suorittaminen, johon yri-
tyksen toimintaa ja kehittamista taytyy doku-

Tyopajatydskentelyn avulla kartoitettiin ldhiesimies -valmennuksen sisdltojd. Mukana suunnittelussa Tomi Karsikas,
Minna Hakola, Pdivi Mdkinen, Olavi Koskimdki ja Antti Lintala.

AKTIVINEN KEHITTAMISEN OTE JA AVOIN
SUHTAUTUMINEN ULKOPUOLISEN ASIAN-
TUNTEMUKSEN TUOMISELLE TILAN ARKEEN
ON VIENYT JA KANTANUT ETEENPAIN.

mentoida, tulee samalla dokumentoitua myos
oman yrityksen suunnitelmat ja niihin liitty-
vat laskelmat”, Minna kertoo maatilayrittajille
suunnattujen koulutusten hy6dyisté ja jatkaa,
”Lisdksi verkostot kasvavat, kun saman alan
ihmiset ovat kokoontuneet. Antoisia keskuste-
luita unohtamatta.”

Tilan kehittdiminen jatkuu ldhiesimiesval-
mennuksella. Minnalla oli helppo paatos lah-
ted uuteen ldhiesimiestyén ammattitutkintoon
valmistavaan koulutukseen mukaan, koska

hén itse on padssyt mukaan kehittdiméaan kou-
lutuksen siséltod. Miten sitten uuden koulu-
tuksen kehittdminen yhdessd Suomen Yrit-
tdjdopiston ja maatilayrittdjien sidosryhmien
kanssa meni?

“Minua kuunneltiin kehittdmisryhmdéssa to-
della hyvin. Se oli tasa-arvioinen ideariihi, jossa
ajatuksia sai heittdd vapaasti. Kun koulutuksen
sisdltod katsoo nyt, kylld sielld tuttuja aihepiire-
ja nayttad olevan.”, kertoo Minna koulutuksen
kehittdmisprosessista.

Hakolan tilan esimerkki on mielenkiintoinen
kasvupolku, jonka kehittymistd Suomen Yritta-
jdopisto on saanut olla seuraamassa ja kannus-
tamassa eteenpdin. Aktiivinen kehittimisen ote
ja avoin suhtautuminen ulkopuolisen asiantun-
temuksen tuomiselle tilan arkeen on vienyt ja
kantanut eteenpédin. Nyt ja tulevaisuudessa!

Minna kannustaa maatalousyrittajia ottamaan rohkeasti yhteytta Suomen Yrittajaopistoon, "Jos sinulla on aihe
tai asia, johon haluaisit lisaa tietoa, taitoa ja koulutusta, ole yhteydessa. Yrittajaopistolla [ahdetaan miettimaan jokaiselle sopivinta ratkaisua.
Tutkinnot ja niiden suorittaminen tuovat oppimiseen ryhdikkyytta ja vievat asiaa konkreettisesti yrityksen tasolle.”

Suomen Yrittajaopiston koulutuspaallikko Paivi Makinen, paivi.makinen@syo.fi ; p. 050-3429350
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Erikoistuminen - SuperPottu

sd. Thmetysta riittdd, miksi perhe haluaa

takaisin Pohjanmaan lakeuksille, maata-
lousyrityksen tydéntouhun pariin. Paluumuut-
topddtoksen tekivit aikoinaan Rami Liljan
vanhemmat, Ramin ollessa viisi, ja sithen p&a-
tokseen hin on tyytyvéainen. Lakeuksille kotiu-
tui hyvin ja seutu tuntui hyvélta paikalta asua
ja sittemmin yrittaa.

Kotitilalla oli jo vuonna -84 ryhdytty viljele-
madn perunaa. Uuden vuosikymmenen pyo-
rahtdessd kdyntiin viljelyyn tuli uutuutena sie-
menperuna. Perunanviljely oli siis jo pienestd
pitden Ramille tuttua. Kun opinnot oli suoritet-
tuja paluu Pohjanmaalle oli ajankohtainen, han
osti ensin oman perhetilan ulkopuolista vilje-
lysmaata 2000-luvun alkupuolella ja muuta-
maa vuotta myShemmin kotitilalla tehtiin su-
kupolvenvaihdos. Nykydan maatalousyritys
tunnetaan nimelld Lilja Farms Oy. Peruna on
kulkenut aina mukana menossa ja télld hetkelld
noin puolet kokonaispinta-alasta on perunalla.

I (oti, hyvit tyopaikat ja elama Helsingis-

Ravinnepitoisuudet
suurennuslasin alle

Nuorta isédntdd on aina kiinnostanut maan kas-
vukunnosta huolehtiminen. Siksi esimerkiksi
viljelykierron suunnittelusta on pidetty hyvaa
huolta. Maan kasvukuntoon ja ravinteikkuu-
teen liittyen my®&s ruoan ravinnepitoisuudet
rupesivat kiinnostamaan. Kun 2010-luvun al-
kupuolella tutkimuksia tonkiessaan vastaan
tuli selvityksid ruoan ravinnepitoisuuksista ja
siitd, miten suuri riippuvuus silld on maan ra-
vinnepitoisuuden kanssa, alkoi mietinté ja oma
tutkimus viljelymenetelmid kohtaan virita.
Léahti kayntiin kehitysty6 oman ravinteikkaam-
man perunan puolesta. Tassd kehitysty6ssa Ra-
milla on ollut mukana kaksi samanhenkista,
innokasta kehittdjda. Heiddn mielestdan on ol-
lut kiintoisaa etsid syitd, miksi tdhédn on tultu.
Miksi? Miksi on sana, jonka kautta Rami
on lahtenyt miettima&n monia viljelyyn
liittyvid tapoja ja menetelmid. ”Vilje-
lyssd taytyy ndhdd vaivaa hiukan
enemman.”, Rami pohtii. Asioi-
ta mietitddn ravinteikkaamman
ruoan ndkokulmasta. Miksi ruo-
ka on nykypdivdnd osin ravin-
tokdyhempédd kuin ennen. Voi-
taisiinko asioita muuttaa siihen
suuntaan, etti ruoan raaka-ainei-
den ravinteikkuus olisikin viljelytek-
nisten asioiden keskiossd? Nditd asioita
tutkien, pohtien ja testaten syntyi muuta-
man vuoden tutkimusten jalkeen SuperPot-
tu! Peruna, jossa ravintoarvot ovat lahtokoh-

ta. “Olemme saaneet useita palautteita siitd,
ettd SuperPotun ansiosta on taas voinut syo-
dé perunaa, vaikka ennen perunaa ei ole voi-
nut endd tiettyjen sairauksien vuoksi syoda.”,
kertoo Rami.

SuperPottua lautaselle

Tie SuperPotun syntymiseen ei ole siis ollut
kaikkein tavallisin. Tavallista tai tasaista ei
ole toki myyntikdan, koska se tehdaén itse eri
kauppakanaviin. Tuotekehityksen liséksi tér-
kedd myynnisséd on branddys ja tuotteen omi-
naisuuksien esilletuonti. Tuotteen myynti hoi-
detaan itse ja se vaatii paljon hartiaty6td. Talla
hetkelld myyntikanavina on Halpa-Hallien
myymalat, Keskisen ruokapuoti sekd Seindjo-

ASIOITA MIETITAAN
RAVINTEIKKAAMMAN
RUOAN NAKOKULMASTA.

en ja Vaasan Minimanit. Lisdd asiakaskuntaa
tarvitaan ja halutaan, ja sen eteen ollaan my&s
valmiita tekemé&én toita.

Ty6 ravinteikkaamman ruoan puolesta jat-
kuu. Rami suhtautuu intohimolla omaan tyo-
honsd, tutkimuksiin ja ruoan ravintoarvoihin.
Tasapainotilan hakeminen maan kunnon, ra-
vinteiden kédyton ja lopputuloksena syntyvan
raaka-aineen ravintosiséltdjen kanssa on mie-
lenkiintoista ja antoisaa. Ravinteita on maas-
sa paljon, kunhan ne vain saadaan valjastettua
kasvien kdyttoon. “Tyo on ollut aikaa vievédd ja
haastavaa, mutta pois en vaihtaisi. Uskon, etta
tastd tulee hyva!”, kiteyttdd Rami. Usko omaan
tekemiseen nédkyy ja vakuuttaa kuulijan. Tal-
laista rohkeaa yrittdjyyttd tarvitaan. M
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Maatalousyrityksen
jatkuvuus - yrityskaupat

niissa puiden ja metsdpohjan kasvuston ruskailoittelussa. Saa-

puessani Seindjdrven kyldkeskukseen, tulee vastaan muutaman
maidontuotantotilan keskittyma. Kurvaan keltaisen tuvan pihaan, jossa
hyvéantuulinen isdntdpari ottaa minut vastaan. Isanté on juuri tullut na-
vetasta ilta-askareilta ja eméntd saapunut kotiin toistd, tilan ulkopuolel-
ta, ELY-keskuksesta. Yritys on yhden robotin maidontuotantotila, jossa
peltoja on oman rehuntuotannon tarpeisiin, tiivisti tilakeskuksen lahei-
syydessa.

Ajellessa kylatieta Alavudella kohti Virtain rajaa, silmé lepda kau-

Tulevaisuuden suunnitelmat

Maatalousyrityksessd on jo pitkdan mietitty erilaisia vaihtoehtoja tilan
jatkolle. Iséntépari Anja ja Jorma Norja ovat tehneet pari vuotta sitten
rohkean pédtoksen ja haluaisivat myyda maatalousyrityksensa, perheen
ulkopuoliselle jatkajalle, jos uusi yrittdja vain 16ytyy.

Heilld omat lapset ovat nyt maailmalla ja ovat suunnanneet ammat-
titaitonsa maatalouden ulkopuolisille aloille. Maatalousyrityksissd pe-
rinteisend pidettyd sukupolvenvaihdosta ei siis mietitty. Vaihtoehtoja
kartoittaessa ajatus myymisestd virisi. Ajatus vahvistui ja lopulta sen
sai sanottua daneen. Nyt kevéaélld he laittoivat Maaseudun tulevaisuu-
teen ensimmaisen myynti-ilmoituksen. "Maatalousyrittdjdna olo on ollut
hyvéa aikaa. Mutta 25 vuotta yrittdjand oltuaan, voisi jo antaa vastuun
seuraaville, jos ostaja 10ytyy.”, sanoo Jorma. My&s Anja on iloinen yrit-
tdjyysvuosista. “Olen ylped, ettd olemme saaneet olla mukana tuotta-
massa suomalaista ruokaa. Olen ylpei kaikista tuottajista!”, Anja kertoo.

Ratkaisu on herdttanyt ympérilld paljon keskustelua. Lahimmaiset
ovat ottaneet asian hyvin, ymmartaneet tilanteen. Ulkopuolelta on tullut
jonkin verran kummeksuvampia kommentteja; miksi myyda oma ela-
manty0, sukupolvien tyd. Mutta miksi ei? Maatalouden ulkopuolisilla
aloilla yritysmyynti on arkipdivdisempéda ja hyvaksyttivampad. Miksi
siis ei maatalousyritystd voisi myyda?

Ulkopuolelta tuleva ihmettely ja paine ei ole pelottanut maatalousyri-
tyksen myyntiin laittoa. Nyt myynnissd onkin maatalousyritys, jossa
kaupan on koko kokonaisuus; navetoineen, peltoineen ja asuinraken-
nuksineen. Jorma ja Anja ovat jo -90 -luvun alkupuolelta saakka olleet

yrittdjind Jorman kotitilalla. Isantdpari kokee,

ettd nyt yritys on niin hyvéssa kun-

nossa, ettd uudet yrittéjat saisi-

vat maatalousyrityksen, jos-

sa on hyvat evaat jatkaa
eteenpdin.

Tyota tehden
tulevaa kohti

Siihen asti, kunnes
uusi yrittdjd 1oytyy,
maatalousyrityksen
toimintaa jatketaan

ja paikkoja pidetdan
kunnossa. ”Ollaan
eletty, kuten itse jatket-
taisiin yritysta. Jos ryh-

i EREEE
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Jorma ja Anja Norja ovat iloisia maatalousyrittdjdvuosistaan. Navetassa tervehtii tulijaa
robotillinen lehmid.

tyisi jarruttelemaan toimintaa, se hiipuisi nopeasti.”, Jorma miettii. Jat-
ketaan siis niin, ettd voi olla tyytyvdinen toimintaan.

Paatoksenteon jilkeen on tullut helpotuksen jalkeen my6s haikeut-
ta. “Jos joskus nimet saadaan papereihin, voihan se kidyda sitten mie-
lessd, tuliko tehtyd oikea pdédtds.”, miettii Jorma. Kuitenkin Anja ja Jor-
ma ovat jo pohtineet asiaa niin pitkdan, ettd uskovat asioiden menevén
parhain pdin. Nyt kun Anja on jo jonkin aikaa ollut tilan ulkopuolella
toissd, on helpompi pohtia, mitd jatkossa. My6s Jorma uskoo toimivan-
sa my0s mahdollisten yrityskauppojen jalkeen jollain tavalla maatalo-
usalan toissa.

Viel4 ei ole mietitty, mihin he tilalta muuttaisivat yrityskauppojen jal-
keen. Ainakin hieman ldhemmas Anjan tyopaikkaa. Muuten tulevai-
suuteen suhtaudutaan avoimin mielin. Kuka tietdd, mitd tulevaisuus
tuo tulleessaan. M
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Sukupolvien matka maatalousyrityksessa

aatalousyritys siirtyy vield varsin usein
M tilakauppojen yhteydessd vanhemmil-

ta lapsille. Sukupolvenvaihdosta pide-
tadn melko perinteisend tapana siirtdd yritys-
toiminta tuleville sukupolville ja nédin tapahtui
my6s Nortusen tilalla vuonna 2014.

Nortusen vanha iséntépari, Maarit ja Arto,
toimivat pitkdan Nortusen maatalousyrityksen
puikoissa. Jo 80-luvun alussa Arto sai ottaa vas-
tuun omalla kotitilalla, kun sukupolvenvaih-
dos tehtiin. Pian isinnyyden vaihdon jélkeen
Maarit astui mukaan kuvioihin. Vuosiin mah-
tuu paljon. Tilaa on kehitetty ja tilalle on in-
vestoitu tasaisin vélein. Liikkeelle ldhdettiin 16
lehmin lypsykarjasta ja nyt tilalla on 700 liha-
naudan kasvatuspaikkaa.

Ajatukset kotitilan jatkosta
Vaikka maatalousyrityksen kehittdmistd on
tehty tasaisesti, ei koskaan mietitty, kuka lap-
sista jatkaa tilaa. Maarit ja Arto halusivat teh-
dé tyotd ja investoida ajatuksella, ettd voidaan
miettid muitakin vaihtoehtoja, jos omat lapset
eivit halua jatkaa. Esimerkiksi maatalousyri-
tyksen myyminen ulkopuoliselle kdvi mielessa.

Maatalousyrityksen nykyinen isants, Ari Nor-
tunen, miettii hanelld olleen aina ajatus siitd, ettd
tulevaisuus on oman kotitilan pyorittdmisessa.
Maatalouden t6issa on touhattu pienestd pitden
mukana ja se on tuntunut luontevalta.

Asia nostettiin toden teolla poydalle kym-
menisen vuotta sitten. Arilla oli takana muu-
tama vuosi palkkatyossd, mutta halu kotitilalle

oli toihin. “Ei me tuota uusinta navettaa oli-
si tehty, jos jatkajaa ei siind vaiheessa olisi tie-
detty.”, miettii Arto. ”Valilla sitd kylla jannitti,
ettd tuleeko tehtyé oikein. Arilta kyseltiin mon-
ta kertaa, haluatko varmasti jatkaa. Oli vaikea
tehdéd investointipadtos toisen harteille.”, muis-
taa Maarit. Toisaalta sen hetkinen eldinmé&ara
ei olisi riittdnyt kahdelle perheelle. Ari oli var-
ma jatkamisesta ja niin laajennussuunnitelmat
lahtivat kdyntiin. Uusin laajennus tehtiin 2011.

Arin tullessa virallisesti mukaan
maatalousyrityksen toimintaan, aloi-
tettiin 2012 yhteistuumin ensin yhty-

KUN NAKEE, ETTA

ki asiat hoituu. Sanonta pojasta polvi paranee,
pétee edelleen” pohtii Arto.

Siitd koko kolmikko on samaa mieltd, ettd pa-
ras ratkaisu sukupolvenvaihdoksissa on, ettd sa-
man katon alle ei jdddd asumaan. Tai edes sa-
maan pihapiiriin. ”Siind on paljon hyvaa. Mutta
rauhaa siind ei ole nuorella parilla.”, tuumaa
Arto. “Eika ole rauhaa vanhallakaan parilla.”,
lisdd Maarit. Heiddn kotinsa ovat siis eri osoit-
teissa: Nortusen vanhassa kotitalossa asuu nyt
Ari ja Titta kolmen lapsensa kanssa
ja vanha isdntdpari, Maarit ja Arto,
ovat muuttaneet kolmen kilometrin

méand. Kerran Mela-asioita lapikdy- HUMMA..JATKUU’ padhan, Arin ja Titan vanhaan kotiin.
dessd Makirintalan Heikin kanssa, ON HYVA OLLA. Arto ja Maarit ovat nykyaan palk-
I

Heikki kysyi Artolta “Ootteko aja-
tellut eldkkeelle jaada?”. Arto miet-
tii, ettd eipd oltu. Mutta tuosta kysymyksestd
alkoi pohdinta ja SPV tehtiin vuosien 2014-2015
vaihteessa.

Vastuu vaihtuu
Kun SPV saatiin tehtyd, oltiin uuden edessa:
Maarit ja Arto antoivat kaiken vastuun Aril-
le. “Meni jonkin aika ymmartad, ettd on tay-
sin vastuussa kokonaisuudesta.”, kertoo Ari.
Vuoden kierron tarkkailu auttoi asiaa. He ovat
kaikki sitd mieltd, ettd on myos rohkeutta ky-
syd ja keskustella, jos tulee epdselvyyksia tai
ei havaitse tehdé jotain tyotd oikeaan aikaan.
Maarit ja Arto kokevat, ettd heiddn on ollut
helppo siirtyd sivuun kotitilan vastuusta. Kun
nakee, ettd homma jatkuu, on hyvé olla. "Kaik-

kattissa Arilla. Maarit hoitaa kirjan-
pidon asioita ja tilalla padvastuu on
eldinten tarkkailussa. Arto tuumaa, etti elak-
keelle jadtyadn on ollut mukava tehda edelleen
tilan toitd. Siitd tykkad, se sujuu vanhasta tot-
tumuksesta ja sen avulla pysyy vield kunnos-
sakin. Luopumista helpottaa merkittavasti se,
ettd saa edelleen olla apuna tilan toissd. Myds
erilaiset projektit pitdvit virkeind; viime vuon-
na Arton vastuulla oli loukkaantuneiden eldin-
ten tilateurastamon rakentaminen.

Viime aikoina he ovat miettineet tarkemmin,
miten jatkossa téiden suhteen toimitaan. Maa-
ritja Arto voisivat siirtyd pikkuhiljaa kokonaan
pois maatalousyrityksen toistd. Uuden, osaa-
van, tydvoiman saanti on haastavaa, mutta se
on toiveissa. Tila muuttuu ja kehittyy, se on kui-
tenkin selvad. |
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TIMON
TURINAT

Kirjoittaja on Maanomistajien Arviointi-
keskuksen aluejohtaja, lakimies.
Maanomistajien Arviointikeskus on MTK:n
omistama lakitoimisto, joka tarjoaa
palveluita maa- ja metsdtalousyrittdjille
jdsenetuhintaan. Timon tukikohta on
Seindjoella.

Tutustu palveluun mela.fi

Maatalousyrittdjille apua vaikeisiin
elamantilanteisiin

Kynnys on matala — &ld jdd yksin ongelmiesi kanssa, vaan ota
rohkeasti yhteyttd maakunnassasi toimivaan yhteyshenkiléon.

Palvelu on maksutonta ja tdysin luottamuksellista.

Maatalouskaupasta ja

sopimuskaytannoista

Kohti kirjallisia sopimuksia

Maatalouskaupassa on hyva pyrkia lisaamaan kirjallisten sopimusten kayttoa verrattuna suullisiin sopi-
muksiin, jotka sindnsa ovat patevia. Suullisten sopimusten ongelmana on, etteivat osapuolet havaitse heti
alkuunsa piilevaa erimielisyytta tai epaselvyytta jossakin yksityiskohdassa. Kun tuumasta toimeen lahdetaan
nopeasti, saattaa varautuminen joihinkin tilanteisiin jaada huomiotta, eika ongelmatilanteissa aina tiedeta,
miten toimia. Mikali sopimusten kirjallinen muoto tuntuu joissakin tilanteissa turhan raskaalta menettelylta,
olisi kuitenkin hyva pyrkia kirjaamaan jotain ylos. Esimerkiksi osapuolten viestinvaihdossa sahkopostit,
hyvaksynnat, viestit, lyhyet muistiot ja kuittaukset ovat avuksi, jos ongelmia syntyy.

Erds kirjallisten sopimusten ongelma on, etta joidenkin avaintermien tai sanojen merkitykset jaavat toi-
selle osapuolelle epaselviksi. Laatuvaatimusten osalta on usein tapana viitata kyseessa olevien tuotteiden
viranomaismaarayksiin ja omavalvonnan periaatteisiin. Viimeksi mainitut ovat omiaan lisaamaan ostajien
luottamusta, mutta siitakin huolimatta virhekasityksia voi jaada voimaan siita, mita itse asiassa on luvattu
tuotteen ominaisuutena.

Sopimuksia laadittaessa on hyva muistaa, mihin asti sopimus on voimassa seka mitka ovat sopimuksen
paattamisen perusteet. Lisaksi saattaa olla hyva kirjata saantoja siita, milla perusteilla sopimus saadaan
siirrettya kolmannelle osapuolelle, taikka mitka ovat ne tilanteet joissa sita on muutettava. Enta mitka ovat
ylivoimaisen esteen tilanteita. Kun sitten paastaan sopimuksen loppuosiin tulisi aina kirjata, miten erimie-
lisyydet ratkaistaan.

Sopimukset on pidettava

Irtaimen kaupassa noudatetaan yleensa joko kauppalakia (kauppa yksityiselta
yksityiselle) tai kuluttajansuojalakia (kauppa elinkeinonharjoittajalta kuluttajalle).
Yleisperiaatteet molemmissa laeissa ovat samat. Kaupankaynnissa on lahtokoh-
tana sopimus siitd, mita tuotteita on myyty. Tasta periaatteesta opetettiin viela
vanhoina aikoina latinankielisine termeineen lakikirjoissa: pacta sunt servanda -
sopimukset on pidettava. Tasta lahtokohdasta on tarkeaa osata hyva sopimuskay-
tanto, koska riitatilanteissa palataan sopimuskysymykseen; mihin olet oikeastaan
oikeutettu. Jos asia etenee riidaksi asti, on ensimmaisena selvitettavana seikkana
oikeudessa se, ketka ovat jutun osapuolet ja mita he ovat sopineet. Vasta sen
jalkeen ryhdytaan paneutumaan siihen, mita asiassa tapahtui.

Sananen reklamaatioista

Yleisesti esiintyvana ongelmana on, ettei reklamaatiota eli virheilmoitusta ole teh-
ty ajallaan tai sita ei ole tehty lainkaan. Sama patee seka kuluttajiin etta yrittdjiin.
Ostaja saattaa menettaa oikeuden esittaa vaatimuksiaan oikeudessa, mikali rekla-
maatiota ei ole tehty kohtuullisessa ajassa. Tasta saannosta ovat poikkeuksena
ne tilanteet, joissa myyjan menettelyt ovat olleet niin puutteellisia ja virheellisia,
ettd vetoamisoikeus on edelleen voimassa.

Ajoissa lakimiehen puheille

Erimielisyyden tai epaselvyyden syntyessa lakiasiantuntijan puheille saavutaan
usein varsin myohaan. Selvitettavana saattaa olla jopa vuosien takaiset tilanteet,
jolloin oikeudelliset perusteet ovat ehka jo vanhentuneita. Saatavat kun van-
hentuvat nykyisin paasaantoisesti kolmessa vuodessa niiden eraantymisesta tai
palvelun luovuttamisesta. Lakimiehen ohjeilla saatava olisi saatettu pitaa viela
voimassa, mikali velasta muistutus olisi tehty lain edellyttamassa jarjestyksessa.
Lakiavun kustannukset eivat nouse selvitysten alkuvaiheessa merkittaviksi. Oi-
keusturvavakuutusten yllapitoa voi silti suositella.

Arviointikeskus toimii yhteistyossa erilaisten sopimusten laadintaprosesseissa.
Tavanomaisissa riitatilanteissa Arviointikeskuksen lakimiehet selvittavat toimek-
Me I a siannon alkuvaiheessa asian tosiseikat seka sen, onko asiassa sovinnon mahdol-
lisuuksia. Mikali on, saatetaan asia voida paattaa sovintosopimukseen ja kaikki
voittavat.
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YHDISTYSTEN PUHEENJOHTAJAT JA SIHTEERIT

KOKOUSAIKATAULU, SYYSKOKOUKSET 2018

Ke 24.10.
To 25.10.

Pe 26.10.
Ma 29.10.

Ti 30.10.

Ke 31.10.

To111.

Ma 5.11.

Myllykoski Osmo, 040 558 3783
osmo.myllykoski@pp.nic.fi

Autio Ari, 050 512 4994
arska.autio@gmail.com

Sippola Jari, 040 734 6681
jari.sippola@pp3.inet.fi

Koskimaki Janne, 040 501 9675
janne.koskimaki@multi.fi

Nikkola Juha, 040 564 7176
juha.a.nikkola@netikka.fi

Piikkila Juha, 0400 369 613
juha@piikkila.fi

Laine Tommi, 040 5432915
lainetommi1@gmail.com

Kurikka-0ja Paula, 040 715 1996
paula.kurikka-oja@netikka.fi

Haavisto Reijo, 040 524 2053
reijo.haavisto@pp.inet.fi

Malm Jyrki, 0400 730 712
jyrki.malm@gmail.com

Ojala Asko, 050 323 0589
asko.ojala@ssvnet.fi

Aro Kaija, 0400 012 165
aro.kaija@netikka.fi

Isomaki Jaakko, 040 554 7319
jaakko.isomaki@gmail.com

Yli-Leppala Erno, 050 594 9206
ernoyli-leppala@kolumbus.fi

Kriikkula Marko, 040 540 5471
marko.kriikkula@netikka.fi

Uitto Hannu, 050 411 6188
h.uitto@netikka.fi

klo12.00  Jalasjarvi
klo 19.00  Alajarvi
klo 19.00  Vimpeli
klo19.00 Lapua
klo 10.00  Seinajoki
klo 19.00  VYlistaro
klo 10.00  Soini

klo 10.00  Kortesjarvi
klo 19.00 Laihia
klo 19.00  Nurmo
klo 19.00 Teuva

klo 19.00  Kuortane
klo 19.00  Alaharma
klo 19.00  Jurva

klo 19.00  Ilmajoki
klo 12.00  Kauhava

Penttala Anna, 050 664 67
anna.k.palo@gmail.com

Pajukangas Sakari, 050 349 3122
sakari.pajukangas@japo.fi

Salo Matti, 040 585 8775
matti.salo7@gmail.com

Kivikangas Heli, 0400 830 991
heli.kivikangas86@gmail.com

Kankaanpaa Timo, 050 560 4258
timokankaanpaa8@gmail.com

Uusitalo Arto, Maaseututilit
arto.uusitalo@maaseututilit.com

Savioja Marja, 040 7612997
marjaksavioja@gmail.com

Vaismaa Kari, 040 587 1440
kari.vaismaa@netikka.fi

Kasari Taina, 050 308 3826
taina.kasari@nic.fi

Ristiluoma Jukka, 040 510 0961
jukka.ristiluoma@gmail.com

Roksa Terhi, 040 717 6601
terhi.roksa@elisanet.fi

Akseli Merja, 040 545 0976
akseli.merja@gmail.com

Hautamaki Jarmo, 044 294 2865
jarmo.hautamaki@hotmail.com

Autio Raija, 050 323 0560
kleimolar@netti.fi

Hakola Minna, 040 734 7794
reijo.hakola@pp2.inet.fi

Kuja-Luopa Juulia, 050 434 2455
juulia.kuja-luopa@outlook.com

Kamila Timo, 040 548 9190
timo.kamila@netikka.fi

Jalastuuli

Rinneravintola Valilasku, Vimpeli
Rinneravintola Valilasku, Vimpeli
Seurakuntaopisto

Itikka

MP-Lift
Osuuspankki

Osuuspankki
Ylipaan Nuorisoseura
Fooninki

Pappilankankaan hiihtomaja
Kuortanehalli

Harman Kuntokeidas
Osuuspankki
Konnin kylatalo

Oravanpesa

Ahopelto Kimmo, 040 749 8770
kimmo.ahopelto@pp.inet.fi

Aalto Teemu, 0500 860 177
teemu.aalto@netikka.fi

Uusitalo Mikko, 040 508 3332
mikko.uusitalo81@gmail.com

Kilponen Matti, 050 522 0265
matti.kilponen@gmail.com

Ylinen Aki, 0400 569 987
akiylinen@gmail.com

Javanainen Merja, 0400 214 027
merja.javanaineni@gmail.com

Hantula Jussi, 0400 561 168
jussi.hantula@gmail.com

Korpela Terho, 040 569 3655
terho.korpela@gmail.com

Kaleva Jarkko, 050 360 4850
jarkko.kalevalo@gmail.com

Kattelus Esa, 050 523 6960
esa.kattelus@netikka.fi

Pennala Sami, 040 554 0205
sami.pennala@netikka.fi

Kamppila Juha, 040 5288 502
kamppilajuha@gmail.com

Hakala Anne, 0400 498 322
anne.hakala@nic.fi

Takala Harri, 040 585 3886
harri.takala@gmail.com

Rajamaki Hannu, 040 773 3992
hjrajamaki@gmail.com

Rantanen Jenna, 044 553 3915
jenna.rantanen@mtk.fi

Ti6.11.  klo19.00 Perdseingjoki

klo 19.00 Isokyro
Ke711.  klo19.00 Vahakyro
Ma 12.11. klo19.00 Kristiina
Ti 1311, kl0o19.00 Alavus

klo19.00  Toysa

klo 19.00  Ahtari

klo 19.00  Tiistenjoki
Ke 14.11. klo19.00 Kauhajoki
Ma 1911. klo19.00  Evijarvi

klo 19.00  Lehtimaki

klo 19.00  Yliharma
Ti 20.11.  kl019.00  Kurikka

klo 19.00  Isojoki

klo 19.00  Karijoki
Ke 21.11. klo19.00 Lappajarvi

Rauhala Minna, 050 511 9844
minna.rauhala@kauhava.fi

Saari Kopi, 040 502 8155
kopi@nic.fi

Hallfast Kosti, 040 521 8496
kosti.hallfast@gmail.com

Leikkari Pasi, 0400 287 631
pasi.leikkari@pp1.inetfi

Ala-Luukko Kaija, 040 832 3521
kaija.ala-luukko@proagria.fi

Puska Sami, 050 323 3761
sami.puskal@luukku.com

Kivimaki Matti, 0500 669 644
m.kivimaki@gmail.com

Tohni Terhi, 044 284 4017
terhitohni@gmail.com

Ojanpera Marja-Leena, 0400 236 376
mtk.teuva@gmail.com

Koskiahde Markku, 050 511 7428
markku.koskiahde@netikka.fi

Harju Timo, 040 517 7635
tharju@saunalahti.fi

Apilasaho Helena, 040 560 5243
helena.apilasaho@gmail.com

Nuuja Mariia, 040 525 6473
matilda@netikka.fi

Pajula Timo, 040 503 2650
timo.pajula@proagria.fi

Toppari Juha-Matti, 040 563 5582
juha-matti.toppari@proagria.fi

Leino Veijo, 0400 172 563
posti@wejjo.net

Osuuspankki
Waroon Tupa

Lounasravintola Helmi
ABC-Kristiinankaupunki

Toysan Seurakuntatalo

Toysan Seurakuntatalo

Toysan Seurakuntatalo
Seurakuntatalo

Kauhajoen Krouvi

Liikenneasema Mantyhovi

Kunnantalo

Harman Kuntokeskus

Tuottajain Maja

Kivikoulu, Isojoki, MTK:n kokoushuone
Kivikoulu, Isojoki, MTK:n kokoushuone

Tarvolan kylatalo
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TULEVIA TAPAHTUMIA

MTK-Etela-Pohjanmaan

SYYSKOKOUS

La 2411. Seinajoki-salissa

lauantaina 27.10. klo 10.30-15.30 Seindjoella Maatalousyrittdjille tarjolla edullista lomailua
Kokous klo 10, Sorsanpesalla. Kivitipussa Lappajarvelld ma-ke 29.-31.10. tai 3.-5.12.

kahvit ja ilmoittautuminen 9:30. Minimessut ja aamukahvi jo klo 915 alkaen. Loman hinta on 126€/hl6/2 vrk (2hh). Yhden hengen
Puhujana MTK:n valtuuskunnan Paivan jarjestda MTK-E-P, Mela, E-P:n maa- ja kotitalo- huonelisa 30€/hl6/vrk. Hinnat sisaltdvat 2x aamiaisen
puheenjohtaja Eerikki Viljanen. usnaiset, HYMY-hanke ja Varavoimaa Farmarille -hanke. ja paivillisen, sauna- ja allasosaston ja kuntosalin

Ohjelmassa: Psykologi, terapeutti, kirjailija Tommy Hell- kayton seka vapaan paasyn ravintolaan iltaisin.

sten, Piia Solajarvi Ryhtirikolta seka Kulttuurikollektiivi Ilmoittautumiset ke 24.10. mennessa katariina.siro-

Sillan huumoriplajays. Paivan aikana voi ilmaiseksi nen@mtk.fi tai p. 040 3525 115.

osallistua hierontaan, tyonohjaukseen ja arvontaan.

HY\IAN MIELEN TAPAHTUMA ON ILMAINEN, sisiltien mybs kahvit ja lounaan.

I.OU NAS Olethan muistanut ilmoittautua, viela muutamia paik-
koja jaljella. Ilmoittautumiset katariina.sironen@mtk fi MTK-Etela-Pohjanmaan ja ProAgrian yhteinen viljapai-
tai p. 040 3525 115. va pe 2.11. Mukana MTK:n parasta viljaosaamista, mm.

Toysassa sunnuntaina

Max Schulman ja peltokasvivaliokunnan pj. Esa Simila.
2810. klo 11:00 alkaen.

Paivassa kuullaan mm. viljely- ja myyntistrategian

A kicaiBiatilgmatlailu Heikitpa, merkityksesta seka satovakuuttamisen eri muodoista

os. Lehtimaentie 1147, 63640 Ritola. . o . maalllmalla ja.Suor-nessa. L
Ohjelma ja ilmoittautuminen: Ilmoittautuminen ja tarkempi ohjelma: https://ete-
Ohjelmassa ruokailu, puheita ja eldvi https://www.lyyti.in/Syysparlamentti18 la-pohjanmaa.proagria.fi/tapahtumat/viljapaiva-10663

musiikkia. Ruokailun tarjoaa IKH-Ahtari.
Ilmoittautuminen ti 2310. mennessa
hanna.helander@mtk.fi tai 040 5688 642.

Pistad paiva jo kalenteriin!

MTK-Etela-Pohjanmaa
jarjestaa kaksipaivaisen
Tarinallistamisen koulutuksen:
* ma 4.2. klo 18-21
* 10 21.2. klo 18-21

Koulutus on ILMAINEN jasenille,
(hinta ei jasenille 150€)

https://www.lyyti.fi/reg/
Tarinallistamisen_Koulutus

Mita tarinallistaminen on?

Tarinallistaminen tarkoittaa yrityksen tuotannon, tuotteiden ja palveluiden kertomista tarinan avulla.
Tarina ei ole mielikuvitusta, vaan se liittyy oikeasti yrityksen syntyyn ja toimintaan.

Mita tarinallistaminen antaa yritykselle?

Tarinalla tuodaan esiin yrityksen punainen lanka seka kerrotaan mielenkiintoisella tavalla arvoista,
osaamisesta ja paamaarista. Tarinalla voidaan kertoa yrityksen historiataipaleesta pelkkia faktatietoja
elavammin ja nain luoda ajallinen ja ymmarrettava ulottuvuus yrityksen historiaan.

Tarina perustuu aina yrityksen todellisuuteen. Tarina erilaistaa, elamyksellistaa ja inhimillistaa
yrityksen toimintaa, tuotteita ja palveluita ja tuottaa vastaanottajassaan myonteisia mielikuvia.

Miksi se on tarkeaa juuri maatalous-/maaseutuyritykselle?

Tarina on tarkea maaseutuyritykselle erityisesti, jos yrityksella on esimerkiksi maatilamatkailuun tai
lahiruokaan liittyvaa liiketoimintaa. Tuote tai palvelu ei enaa tana paivana yksin riita, vaan asiakas
pitaa innostaa ja nivoa tuotteeseen tai palveluun tarinan avulla.

Maatalous- ja maaseutuyritysten tarinankerronnassa on tarkeaa tuoda esiin syntytarinan ja
sukupolvien mittaisen viljelijataipaleen lisaksi vuodenaikojen rytmi ja luonnon ehdoilla elami-
nen. Ruuan tarinaa voi tuoda vahvasti esiin oikeita sanavalintoja viljelemalla. Nailla seikoilla
ohjataan huomio oikeisiin asioihin, jotka synnyttavat tunnejaljen ihmisten sydamissa.

Maaseutuyrityksen tarina on juuri sellainen, millaiseksi yrittaja sen haluaa muodostuvan ja
millaisen mielikuvan haluaa yrityksestaan valittyvan. Jokainen maatalousyrittaja on oman
alansa mainosmies! Vaikka olisi isompi tila, joka myi tuotteitaan jalostettavaksi, voi silti vieda
alkutuotannon tarinaa eteenpain.

: Marjo Kamila
=" 4 FT, palvelumuotoilun kouluttaja




